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RESUMEN

Ingeniero Comercial, MBA, con más de 15 años liderando áreas comerciales y unidades de negocio, en Venta, Marketing y Desarrollo. Manejo de Grandes equipos de trabajo, Estructura y definición de estrategia, objetivos y tareas. Apertura y desarrollo nuevos clientes de diversos sectores, generación de nuevas áreas de negocio e incorporación de nuevas marcas y productos. Manejo de B2B y B2C, experiencia en canal grandes superficies, Industrial, Tradicional y E-Commer. Desarrollo y control de Budget y Forecast. Relación con proveedores y clientes de diferentes orígenes, apertura comercial y local en los mercados de Chile, Perú, Colombia, Bolivia, Brasil, Centro América, España, Italia y Rusia. Reestructuración y formación de Equipos de trabajo. Participación y exposición en grandes ferias Internacionales.
Profesional líder de equipos de trabajo orientados a áreas comerciales, Proactivo, flexible, habilidades de relacionamiento, visión estratégica, planificación, innovación y desarrollo comercial regional. Además de capacidades de liderazgo y toma de decisiones y resolución de conflictos.

EXPERIENCIA PROFESIONAL						

IMPROVAR                                                                                                      2018 a Oct.2019
Rubro: Comercialización de productos para construcción, Ferretería, Herramientas Eléctricas y Manuales, Baño & Cocina, Revestimiento, Gasfitería, Quincallería, Jardín, Fijaciones.
Gerente Comercial (Venta, Marketing y Desarrollo)                                     
Dirección del Áreas Comercial, Marketing y Desarrollo, realización de plan anual en ventas, gastos y objetivos a alcanzar, Re-estructuración de Equipos, obtención de representación de Marcas Extranjeras, responsable de un presupuesto de $5.000MM, responsable del presupuesto de compra y abastecimiento de stock desde origen, reporte al directorio en forma mensual, realización de procesos de certificaciones de Productos. Manejo de equipo de 35 Personas a cargo.

· Re enfoque de la estrategia comercial, la cual ha incremento un 14% Vta. Y 18% la Contribución.
· Re-estructure el área comercial optimizando los equipos de venta y el área de MTK.  
· Estructure y ordene las Listas de precio de más de 4.000 productos.
· Negociación y obtención de la exclusividad para Chile de 2 Marcas relevantes para la empresa. 
· Desarrolle nuevos productos fortaleciendo categorías relevantes. aumentando la contribución del 20% en la venta de estas.
· Confección y control de compras a China, optimización del mix y focalizando el presupuesto de compra.
· Control de planes presentados para lograr el crecimiento y mayor rentabilidad.
· Desarrollo de plan de Marketing por marca, para abordar el mercado.
· Aperture nuevos canales y clientes estratégicos.
· Dirección y confección de nueva Página Web E-Commer.

ARAGON S.A.                                                                                                     2017 a Dic.2017
Rubro: Energía, Productos Ferreteros Eléctricos y Quincallería.
Gerente Comercial (Venta y Marketing)                                     
Dirección del Área Comercial, Estructuración, focalización y clasificación del Mix de productos, liberación de proyectos, responsable de un presupuesto de $30.000MM.

· Desarrollo e implementación de estrategia comercial, Alineado las metas propuestas por el Gerente General, con objetivos y planes de acción. 
· Reestructuración y fortalecimiento del equipo comercial, que acompañe a la estrategia de crecimiento y penetración de mercado.
· Desarrollo de procedimientos que apoyen la gestión comercial.
· Desarrollo de plan de Marketing, para abordar el mercado.
· Desarrollo de Proyectos para clientes en Minería, construcción e Infraestructuras.
· Apertura de nuevos canales y clientes.
CIMBRA                                                                                                      2015 – Feb.2017
Rubro: Construcción & Ingeniería, Especialista en proyectos sanitarios.
Gerente de Nuevos Negocios	(Ventas, Marketing y Operaciones)             		        
Análisis e implementación del área comercial y post venta, responsable de la venta y marketing del área de negocio a cargo, Dentro de mis funciones está asegurar la preparación e implementación de los planes comerciales, construcción del Budget y de su cumplimiento.

· Desarrolle e implemente el área post venta.
· Desarrolle e implemente el área de inspección de pipeline con equipos de alta tecnología
· Confección de proyectos para diversos clientes del sector público, minero y energético. 
· Aperture nuevos clientes, consiguiendo clientes relevantes en este mercado.
· Incremente las ventas del área 2016 v/s 2015 de un 35%.
· Obtención de licitaciones públicas y privadas.
· Estructuración de procesos comerciales.
· Participación en la certificación ISO para la empresa.

MOSAICO S.A. (STRETTO)                                                                                  2005 – 2015
Rubro: Productos para la reposición del hogar y construcción.  (Home Improvement) 

Gerente Comercial Corporativo (Ventas, Marketing y Desarrollo)		  2011 – 2015                     
Responsable de las áreas de venta, marketing y desarrollo en Chile y Unidades de Latinoamérica, Con un presupuesto de USD 65MM, liderando a un equipo +de 100 personas.
· Desarrollé y aperture la operación local en Colombia y Perú, lo que generó un incremento de USD10MM anuales.
· Aumenté las ventas en el canal de constructoras y consolidación del canal ferretero, lo que tradujo un incremento en estos canales de más 13%.
· Consolidé el canal retail con nuevos programas y desarrollo de la marca en los puntos de ventas. Obteniendo un crecimiento de 14%. 
· Reducción del presupuesto de gastos en 17% con mayores ventas, ajuste y mejoré tablas variables de pago, fee menor con las cadenas, control del gasto.
· Realicé una focalización del Mix de productos, generando una optimización de las bodegas y una mejor rentabilidad.
· Logré reducir productos obsoletos en un 60%, con planes de liquidación y promociones.
· Renovación de imagen de marca, packaging, página web.
· Desarrollo de 2 marcas, para abordar mejor los segmentos del mercado y ofrecer un mejor valor a los canales de venta.
· Participación en Feria de Cantón como expositor, captando clientes de Rusia, Brasil y España.
· Desarrollo y lanzamiento de productos Innovadores, aportando a la eficiencia energética e incorporando nuevas tecnologías y diseño a los productos.
· Análisis de mercado para nuevas oportunidades de negocio. 
· Plan de renovación de Mix un 10% anual.

Gerente de Ventas Retail 	                                                                         2005 - 2010
Responsable de la venta y relación con Clientes de Grandes Superficies (Sodimac, Easy, Maestro, Promart, Walmart, Metro Home Depot, Leroy merlin) para Chile, Perú, Colombia, Argentina, México y Brasil liderando un equipo de 60 personas.
· Gestioné el aumento de ventas en Chile $250MM a $750MM mensuales.
· Busqué y desarrollé nuevas propuestas de special buy y productos in all out, generando una entrada adicional en forma anual de $300MM
· Realicé análisis y desarrolle nuevas propuestas de unidades de empaque, focalización de mix y propuestas de exhibición, optimizando líneas y la reposición, generando una mejor cobertura del equipo de tiendas.
· Logré aumentar la participación en Chile de un 30% a un 56%.
· Obtuve el 100% de la categoría de Accesorios de ducha con marca Stretto en Sodimac.
· Obtuve la fabricación de Grifería en Marca propia (Ecole y D´acqua) para Sodimac a nivel regional.
· Obtuve la fabricación de Fitting de Bronce marca propia (Humboldt)  para Sodimac Chile.
· Aperture los clientes Walmart (Chile), Maestro y Promart (Perú).
· Apertura de Home Depot México, Con línea de accesorios de ducha.
· Trabajo con productos, Special buy para Leroy merlin.
· Desarrollo e implementación de campañas promocionales apuntadas al cliente final.
· Control de Sell In y Sello ut, (B2B).
· Control de precios, Shopping mercado constantemente.
· Participación como proveedor en Campaña Teletón.

GARMENDIA                                         		                                           2004 – 2005 
Rubro: Mercado de Elementos de protección personal Industrial (EPP).
Gerente Ventas					
Responsable de área ventas, liderando un equipo de más de 80 personas, tanto en terreno como en las sucursales.

· Incrementé las ventas de $ 800MM a $ 1.300MM mensuales.
· Obtuve las licitaciones con Codelco, Salfa Corp, LAN, CMPC y Cristalerías Chile. 
· Abrí Easy, obteniendo el 80% de la categoría de Seguridad Industrial.
· Implementé y Aperture 3 sucursales propias de Garmendia; Temuco, Puerto Montt, Viña del Mar.
· Realicé un exitoso manejo de quiebres de productos, contribuyendo a mejor rentabilidad.
· Desarrolle programas de comercialización para clientes mineros.

SEGUROS INTERAMERICANA		          			                    		2002 – 2004 
Rubro: Mercado de Seguros.
Subgerente de Agencia			
Responsable del área comercial de agencia, liderando un equipo de 25 personas enfocando al cumplimiento de las metas de la unidad.
· Desarrollé una cartera nueva y mantención de clientes.
· Realicé reclutamiento para formar la Agencia.
· Responsable de administrar y otorgar todas las herramientas a los asesores de seguros de la unidad de trabajo.
· Obtuve el premio a la mejor unidad de la región metropolitana en ventas el 2003.
· Obtuve el reconocimiento al mejor subgerente de la compañía el 2003.

CLINICSOFT S.A.                                                                           		            2000 – 2002 
Rubro: Mercado tecnológico
Gerente Comercial
Responsable de apertura y estructuración de la empresa, liderando un equipo de 15 personas, analizando y desarrollando cartera de negocios.
· Implementación y desarrollo de la empresa al mercado.
· Responsable del área de comercial, contable y operacional.
· Encargado de las adquisiciones de productos.
· Responsable de las inversiones que realiza la empresa.

EJERCITO DE CHILE									  1995 – 1999 
Teniente de Ejercito
Responsable del adoctrinamiento militar para el servicio militar, dirigiendo a 35 personas, administración de diversos departamentos en las unidades que estuve destinado, difusión y participación de diversas actividades cívicas y sociales, realización de cursos de perfeccionamiento profesional y de liderazgo.
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OTROS TRABAJOS 

2017 - 2019 Asesoría Comercial Laboratorios Sanfer; Control de Gestión, Objetivos de ventas de acuerdo a                      estrategias de cada año, evolución de incorporación de nuevas marcas.                                         
2018 - 2019 Director del Centro de Padres y Apoderados del Colegio Dunalastair.
2016 Socio y Dueño del Restaurant La Bella Pizza. 
2016 Asesoría Comercial Laboratorios Mitlab – Branding y Estrategia Comercial. 
2016 Asesoría Comercial Acetogen – Apertura de Nuevos Mercados, evolución de capacidad operativa y visita a clientes en Perú.
2013 - 2014 Director Grupo INCORESA – Director Comercial, revisión de balance anual, revisión de presupuestos de sus empresas, brindar orientación en la dirección comercial y planificación estratégica, apoyo en planes de reducción de costos y nuevas inversiones. 
2014 Socio y Dueño de Restaurant Makao

ANTECEDENTES ACADEMICOS. 

· MBA, IEDE 2007.
· INGENIERIA COMERCIAL, Universidad Mayor 2004.
· OFICIAL DE EJÉRCITO, Escuela Militar 1994.

PERFECCIONAMIENTOS. 

· CEOs Management Program.			2013
· Taller Marketing Estratégico			2012
· Taller Conducción Estratégica.			2009
· Taller de Costo (ABC Costing)			2007
· Curso Prevención de Riesgos 			2005
· Curso Manejo de Unidades 			2004
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